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Программа вебинара

16 и 17 июня  2015 г.
«ПОВЫШЕНИЕ ПОСЕЩАЕМОСТИ ВЫСТАВОЧНЫХ МЕРОПРИЯТИЙ» 

КАК ПРИВЛЕКАТЬ БОЛЬШЕ ЦЕЛЕВЫХ ПОСЕТИТЕЛЕЙ
По оценкам экспертов, участие в выставках  для организаций стало не самоцелью, а довольно осознанным и расчетливым решением. Компании начали более тщательно подходить к отбору мероприятий для участия в них. В большинстве отраслей оформились выставки-лидеры, которые привлекают преобладающее большинство участников, ведущих производителей, крупнейших торговых компаний. 

Организаторы мероприятий, кроме прямого экономического эффекта, получает еще и определенные нематериальные, но не менее важные выгоды. К таким выгодам можно отнести развитие делового сотрудничества, долговременное взаимовыгодные связи, росте влияния ТПП, участие в мероприятиях для экспонентов становится престижным. 

Участие в вебинаре позволить Вам  систематизировать и дополнить Ваш  опыт по организации выставочной деятельности, позволить Вам «взглянуть на себя со стороны» и избавиться от распространенных ошибок и стереотипов, показать что и как нужно предпринять, чтобы добиваться максимальных результатов.

В программе вебинара:
	1. Значение посещаемости для развития выставочного проекта. Почему нужно относится к привлечению посетителей как к продажам?

2. Зачем посетители приходят на выставки? Какие факторы влияют на решение посетить выставку? Чем определяется качество выставочного продукта для
посетителей?

3. Сколько и каких посетителей нужно привлечь на выставку? Критерии постановки задач и интегрированной оценки количественных и качественных показателей посещаемости. 

4. Как и какие средства продвижения использовать для привлечения целевых посетителей на выставки формата b2b? Эффективные методы, примеры и тенденции.

5. Управляемое посещение. Оперативная работа с посетителями до, во время и после  выставки.

6. Как и какие маркетинговые исследования и опросы посетителей необходимо проводить?

7. Как должно быть организовано взаимодействие департаментов продаж и продвижения для привлечения целевых посетителей и развития выставочного проекта. 

8. Продающий маркетинг. Интеграция маркетинга и продаж.
9.  Ответы на вопросы слушателей.



Ведущий вебинара:    
	[image: image1.jpg]Николай Карасев – генеральный директор АВК «ЭкспоЭффект». 
В выставочном бизнесе с 1999 года. Имеет опыт создания и развития  выставочных проектов с ноля до присвоения им знака UFI Approved Event. 
Как консультант сотрудничает с ведущими российскими и иностранными  выставочными компаниями.  Автор книги «Продажи и маркетинг в выставочном бизнесе. Как привлекать и удерживать участников и посетителей выставочных  мероприятий» и практического пособия «Как получать от выставок  максимальную выгоду». 
Многолетний опыт работы в выставочной индустрии, профессиональное педагогическое образование и ораторское мастерство ведущего, практические рекомендации гарантируют высочайшее качество семинара.



Время проведения вебинара:  16 июня  с 9-00 до 13-00 по клнг.времени

 



       17 июня  с 9-00 до 13-00 по клнг.времени   
Участники вебинара (интернет-семинара) могут принимать участие:

1. Очно, находясь, в региональной ТПП, где будет оборудован зал с проекционным и интернет-оборудованием с налаженной связью с центральным отделением проведения мероприятия;

2. Дистанционно через интернет на своем рабочем месте;

3. Дистанционно через интернет на своем домашнем компьютере, планшете.
4.  Имеется возможность участвовать с планшета или смартфонов.

Участники вебинара получают именной сертификат установленного образца Международного института менеджмента ТПП РФ о повышении квалификации в объеме 40 учебных часов.

Слушатели, прослушавшие все 4 семинара, получают удостоверение о повышении квалификации, соответствующее Приказу Минобрнауки РФ №499 от 1 июля 2013 г.,
в объёме 160 часов по специализации  «Менеджмент выставочной деятельности»,
и вносятся в Реестр сертифицированных специалистов МИМОП ТПП РФ. 
Дополнительно участникам вебинара после проведения мероприятия предоставляется на месяц интернет-ссылка записи вебинара для просмотра в офлайн-режиме.

1. Для участия специалистов из организаций – 5 000 руб.,
2. Для участия специалистов из организаций-членов палат – 4 500 руб.
Дополнительная скидка: для двух и более участников с одной организации 10%
Регистрация заканчивается  15 июня  2015 г.
Обращаем Ваше внимание, количество возможных подключений к вебинару ограничено!
Интернет-ссылка для входа на вебинар: http://www.iimba.ru/webinar
Техническая проверка компьютерного оборудования слушателей вебинара состоится 
15 июня 2015 г. в 11-00 по клнг. времени.
Для участия с планшетов или смарфонов (Android или IOS) необходимо установить приложение Adobe Connect.

Приложение 1.

Технические требования к участию в вебинаре (интернет-семинаре)
Для участия в вебинаре Вам понадобится компьютер (ноутбук), подключенный к интернету с акустикой, дополнительно можно подключить вебкамеру и микрофон.   

Рекомендуемая скорость соединения составляет от 256 kbps. Эта скорость доступна практически на любом подключении в офисе или дома (LAN, ADSL, WiFi).                   
Формат вебинара позволяет сохранить качество обучения: каждый слушатель видит и слышит преподавателя, видит слайды, может скачать учебные материалы и заполнить задания, в любой момент может задать онлайн-вопрос преподавателю или другим участникам. 

Техническое тестирование участников вебинара состоится 15 июня 2015 г.                 в 11-00 по клнг. времени по интернет-ссылке http://www.iimba.ru/webinar
Рекомендуем пользоваться интернет-браузером Google Chrome.

Уважаемые участники вебинаров! Мы рады сообщить Вам, что теперь участвовать в вебинарах можно при помощи мобильных устройств (смартфоны и планшеты на операционных системах: Android и IOS) в приложении Adobe Connect Mobile:

https://play.google.com/store/apps/details?id=air.com.adobe.connectpro&hl=ru
https://itunes.apple.com/ru/app/id430437503?mt=8 
Правила участия в вебинаре:
1. Всем участникам вебинара необходимо заранее регистрироваться, протестировать и настроить своё компьютерное оборудование (Организаторы вебинара не несут ответственность за неправильно настроенное оборудование, программное обеспечение участников вебинара и нарушения работы местных интернет-провайдеров, предоставляющие услуги интернет-связи участникам вебинара. В работе вебинара не считаются дефектами незначительные малозаметные задержки видеоизображения и звука).

2. Участникам вебинара запрещено флудить в чате вебинара (писать некорректные, бессмысленные, многократно повторяемые какие-либо слова и фразы). Нарушители после предупреждения будут забанены (для них будет закрыта возможность писать в чате). Просьба быть вежливыми – Ваши сообщения видят Ваши коллеги из других регионов. 

3. При входе в систему вебинара участники вебинара обязаны вводить свои верные данные: Ф.И.О., наименовании организации, города и др. (Пример: Иванов, ТПП, Москва). Участники с неопределенными данными после предупреждения будут удалены из системы. 

Приложение 2.

П Е Р Е Ч Е Н Ь
основных мероприятий МИМОП ТПП РФ на май- июнь 2015 года 

	№
пп
	Наименование 
мероприятия
	Дата и 
время 
проведения
	Условия участия

	1.
	Вебинар «Взыскание проблемных долгов организации в кризисных экономических условиях» 
	19 мая 

 2015 года

с 10-00 до 14-00 

по моск. времени
	до 4000 руб. 

без учета скидок

	2.
	Конференция учебных центров ТПП РФ
	21-22 мая 2015 года
	

	3.
	Вебинар «Успешный интернет-магазин: от А до Я»
	26-27 мая 

2015 года

с 10-00 до 14-00 

по моск. времени
	до 4500 руб. 

без учета скидок

	4. 
	Вебинар «Дополнительная образовательная программа: от теории к практике создания. Обязательные требования законодательства»
	28 мая 

2015 года 

с 10-00 до 14-00 

по моск. времени 
	до 4000 руб. 

без учета скидок

	5.
	Вебинар «Возможности правовой охраны компьютерного программного обеспечения»
	29 мая
 2015 года

с 10-00 до 14-00 

по моск. времени
	до 3500 руб. 

без учета скидок

	6.
	Вебинар «Правовые аспекты водоотведения с 1 июля 2015 года. Лицензирование деятельности в области обращения с отходами»
	4-5 июня 

2015 года

с 10-00 до 13-00 

по моск. времени
	до 4500 руб. 

без учета скидок

	7.
	Вебинар «Подготовка к отчетности за 1 полугодие 2015г. Каких вопросов ждать от налоговых органов. Обобщаем опыт 1 квартала, анализируем изменения и комментарии»
	9- 10 июня 

2015 года

с 10-00 до 13-00 

по моск. времени
	до 5000 руб. 

без учета скидок

	8.
	Вебинар «Повышение посещаемости выставочного мероприятия. Как привлекать
больше целевых посетителей»
	16- 17 июня 

2015 года

с 10-00 до 14-00 

по моск. времени
	до 5000 руб. 

без учета скидок

	9.
	Консалтинг ВЭД 4 модуль
	18- 19 июня 

2015 года

с 10-00 до 13-00 

по моск. времени
	до 5500 руб. 

без учета скидок

	10.
	Вебинар по земельному законодательству и кадастру
	23- 24 июня 

2015 года

с 10-00 до 13-00 

по моск. времени
	до 4500 руб. 

без учета скидок

	11.
	Вебинар по ФКС 
	25- 26 июня 

2015 года

с 10-00 до 13-00 

по моск. времени
	до 4500 руб. 

без учета скидок


С подробной информацией по проведению мероприятий можно ознакомиться по интернет-ссылке: http://iimba.ru/anons
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