	[image: image1.jpg]



	[image: image2.png]



	[image: image3.jpg]MEXIYHAPOJIAHBIN HHCTUTYT

MEHEJXMEHTA

JJIsI OBPBETUHEHHUHN ITPEAIIPHUHUMATEJIEA
Autonomous Nonprofit Organization «International Institute
of Management for Business Associations»

Poccuiickas ®enepauus 109012, Mocksa, yi. MnbuHka, 6/1 crp.1.
Ten. 495-620-02-09; dakc: 495-620-03-18; e-mail:mimop@tpprf.ru






	Институт предпринимательства и торговли

Калининградской ТПП
	Калининградская 
торгово-промышленная 
палата
	Международный институт менеджмента для объединений предпринимателей Торгово-промышленной палаты Российской Федерации



 Программа вебинара

27 февраля 2018 г.

«Инновационные маркетинговые инструменты 
для увеличения продаж»
Что Вы узнаете:

1. Как при покупке рубашки дать в подарок поездку в Финляндию или 4 часа катания на яхте, при этом заработать 300 процентов.

2. Как я выиграл подряд 3 инвестиционных конкурса, получил деньги и создал международную онлайн площадку с экспертами из 4 стран за 6 месяцев.
3. Как вернуть обратно все потраченные в магазине деньги покупателя, при этом увеличить продажи на 30%. 
4. Как увеличить проходимость в магазине или ресторане в 10 раз с бюджетом в 1000 рублей.
5. Как я создавал первый в мире сервис бесплатных авиаперелетов. 
6. Как объединить совершенно разные товары и получить двойную прибыль.
7. Как производителю потребительских товаров отстроится от конкурентов и возвращать все деньги при покупке, на обучение для всей семьи не в ущерб себе.
8. Как поднять продажи напитков на 30% изменив только 1 фразу в рекламном сообщении и адаптировать инструмент под любой бизнес.
9. Как за 1 день увеличить продажу кальянов в ресторане в 5 раз. 
10. Как создать бренд одежды в Китае, масштабировать по франчайзингу на 27 городов с бюджетом 100 тысяч рублей, а потом провалить тот же бизнес за месяц и влезть в долги в 3 млн.
11. Как на 30% увеличить продажу высокомаржинальных блюд в ресторане с бюджетом в 599 рублей.
12. Волшебная фраза для заключения контракта.
13. Волшебные фразы для рекламного сообщения. 
14. Как повысить лояльность и создать дополнительный приток клиентов в салон красоты и других заведений из сферы услуг.
Ведущий вебинара:    
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  Владислав Бермуда - эксперт по кросс маркетингу №1, предприниматель, маркетолог, спикер, писатель; 
• Сооснователь энергетического холдинга «РБЭИ», который подключает крупнейшие гипермаркеты, жилые комплексы и другие предприятия в Санкт-Петербурге. 

• Основатель кросс маркетинговой платформы "Личный бонус" 

• Сооснователь сервиса «Летайбесплатно.рф»

• Создатель международного образовательного ресурса «STUDYON» с видео-курсами экспертов из 4 стран. 

• Премия - Лучший startup для инвестора 2016. 

• Более 50 публичных выступлений с мастер-классами в залах до 2000 человек.

• Обладатель ряда бизнес наград и премий за вклад предпринимательство, включая Молодой миллионер года 2014 по версии авторитетного издания «Деловой Петербург».

• Обладатель звания StartUp Батыр в Санкт-Петербурге.

• Ведет обширную общественную деятельность по поддержке предпринимателей по всей стране.

• Автор книги «15 креативный идей на миллион», которую прочитали более 20 000 предпринимателей и специалистов в сфере маркетинга.

• Автор собственной колонке на Sostav.ru, ведущее российское отраслевое СМИ в области рекламы, маркетинга и PR.

	


Целевая аудитория вебинара: 

· руководители  направлений

· руководители отделов продаж

· топ менеджеры

· директоров

· предприниматели

· бизнесмены

· инвесторы

Время проведения вебинара:  27 февраля  2018 г. с 9-00 до 10-30  по клнг. времени.

Участники вебинара (интернет-семинара) могут принимать участие:

1. Дистанционно через интернет на своем рабочем месте;

2. Дистанционно через интернет на своем домашнем компьютере;

3. Имеется возможность участвовать с планшета или смартфонов.

Стоимость участия в вебинаре: БЕСПЛАТНО
Регистрация заканчивается: 09 февраля 2018 г. 

Регистрация на вебинар (интернет-семинар) на сайте: 

http://www.iimba.ru/webinars/sectionsofveb/
Техническая проверка компьютерного оборудования слушателей вебинара состоится: 26 февраля  2018 г. в 12-00 по московскому времени по интернет-ссылке https://go.myownconference.ru/x/Test
Тест интернет соединения с оболочкой - https://myownconference.ru/tester
Телефон для справок: (495) 134-34-71; mail: tpprf@iimba.ru

Телефон для справок: (4012) 590 673  (Анкудинова Людмила Дмитриевна); 
E-mail: ipt@kaliningrad-cci.ru
Приложение 1.

Технические требования к участию в вебинаре (интернет-семинаре)

Для участия в вебинаре Вам понадобится компьютер (ноутбук), подключенный к интернету с акустикой, дополнительно можно подключить вебкамеру и микрофон.   

Рекомендуемая скорость соединения составляет от 256 kbps. Эта скорость доступна практически на любом подключении в офисе или дома (LAN, ADSL, WiFi).                   

Формат вебинара позволяет сохранить качество обучения: каждый слушатель видит и слышит преподавателя, видит слайды, может скачать учебные материалы и заполнить задания, в любой момент может задать онлайн-вопрос преподавателю или другим участникам. 

Техническое тестирование участников вебинара состоится: 26 февраля 2018 г. в 12-00 по моск. времени по интернет-ссылке https://go.myownconference.ru/x/Test
Рекомендуем пользоваться интернет-браузером Google Chrome.

Правила участия в вебинаре:

1. Всем участникам вебинара необходимо заранее регистрироваться, протестировать и настроить своё компьютерное оборудование (Организаторы вебинара не несут ответственность за неправильно настроенное оборудование, программное обеспечение участников вебинара и нарушения работы местных интернет-провайдеров, предоставляющие услуги интернет-связи участникам вебинара. В работе вебинара не считаются дефектами незначительные малозаметные задержки видеоизображения и звука).

2. Участникам вебинара запрещено флудить в чате вебинара (писать некорректные, бессмысленные, многократно повторяемые какие-либо слова и фразы). Нарушители после предупреждения будут забанены (для них будет закрыта возможность писать в чате). Просьба быть вежливыми – Ваши сообщения видят Ваши коллеги из других регионов. 

3. При входе в систему вебинара участники вебинара обязаны вводить свои верные данные: Ф.И.О., наименовании организации, города и др. (Пример: Иванов, ТПП, Москва). Участники с неопределенными данными после предупреждения будут удалены из системы. 
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